LE CUE-BID

DEFINITION :

Cue-bid : Enchere artificielle dans une couleur
oréalablement nommee naturellement par
I’adversaire.

Le cue-bid montre souvent un jeu fort ( espoir de
manche ou + ) et un FIT.

On ne passe pas sur le cue-bid de son partenaire.



LE CUE-BID DU REPONDANT

1/ le cue-bid « simple » du répondant

20
Exemple : 1 D 3[] avec : [JAxX [ R10x 'ARXX [] XXX

3]
Ou 10 ulD avec : [J ARxx [ AX |RX [ XXXXX
Le cue-bid montre une main puissante. CUE-BID = FIT

2/ Le cue-bid « a saut » du répondant

Exemple : ﬁ 41 avec : [1 ADXxxx [ X [ RXX [ XXXX
Le cue-bid a saut montre un SPLINTER ( gros FIT+ courte )



LE CUE-BID DU N°4

.EN REPONSE A I’INTERVENTION

Le cue-bid simple (Ex:1' 101 -2 ) montre un FIT et un espoir de manche ( 11+)
Le cue-bidasaut (Ex:1 ' 11 -3 ) montre un gros FIT et un espoir de manche
Le cue-bid a double saut (Ex:1' 11 -4 ) montre un tres gros FIT et une courte

EN REPONSE AU CONTRE D'APPEL

Le cue-bid simple (Ex:1/ X -2 ) montre, a minima, un espoir de manche ( 11+ ).
Il est autoforcing.

LE CUE-BID DE LA COULEUR DU REPONDANT
Exemple : 1DD 100

20 avec : [ ARVI10Oxx [ I x | xxX [l Rxx

C'est un des rares cue-bid naturel et non forcing (avec 111 2[1)



LES CUE-BID MONTRANT DES BICOLORES 5-5

LES MICHAEL'S CUE-BID

Exemple :11 2 avec : [J] ADxxx I ADxxx X [I XX
Ou 100200 avec : [ X I ADxxx = xX [ ADxxX

Souvent associés au saut a 2SA et 31

LE CUE-BID DE LA COULEUR DE L'OUVREUR
Exemple : mD 100
20 avec : [ xx | X ADxxx [ ADxxx




CONCLUSION

.Le cue-bid montre souvent du jeu et un FIT

.Si vous avez du jeu et que vous ne pouvez : Ni contrer, ni faire
d'encheres naturelle, pensez au cue-bid pour forcer votre partenaire a vous
repondre.

.Si votre partenaire nomme la couleur adverse, NE PASSSEZ PAS !

.Certains cue-bids direct montre des bicolores 5-5

.Dans quelques tres rares exceptions, un cue-bid peut étre naturel.
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